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Gerne stehen wir Ihnen für ein erstes 
unverbindliches Gespräch zur Verfügung

Dienstleistungen Beratung, Wirtschaftsprüfung, Treuhand

BDO Liechtenstein Team von 22 qualifi zierten Mitarbeitern

BDO International 60 000 Mitarbeiter

  7.02 Mrd. USD Umsatz

  151 Ländervertretungen

Kontakt: 
BDO (Liechtenstein) AG E-Mail offi ce@bdo.li
Städtle 22, Postfach 132 Tel. +423 230 30 60
FL-9490 Vaduz www.bdo.li

Christian Wolf
Dipl.Ing.ETH, 
lic.oec.HSG, MSc

Andrea Kirschnick
lic. oec. HSG, CFA

Stefan Büchel
Executive MBA

Sara Risch
BSc FHO in 
Betriebsökonomie

Wollen Sie den Wert Ihres Unternehmens kennen?

BDO − Ihr Partner für Unternehmensbewertungen



wollen . . .

. . . den Verkauf Ihres Unternehmens planen

. . . den Kauf eines Unternehmens in Betracht ziehen

. . .  einen MBO (Management Buy-Out) planen und 
das Unternehmen an die Geschäftsleitung übergeben

. . . eine Fusion mit einem Unternehmen in Betracht ziehen

. . . grosse Investitionen oder Expansionsschritte tätigen

. . . Bankengespräche für Finanzierungen vorbereiten

. . . Gesellschafter aufnehmen oder ausbezahlen

. . .  Ihr Unternehmen Ihren Nachkommen weitervererben 
und eine Entschädigungslösung für die ausscheidenden 
Erben suchen

. . .   allgemein den aktuellen Wert Ihres Unternehmens kennen, 
z. B. hinsichtlich Ihrer Altersvorsorge oder wenn Sie sich 
in einer Scheidungssituation befi nden 

erhalten . . .

. . .   eine Unternehmensbewertung mit realistisch 
erzielbarem Preis Ihres Unternehmens 

. . .   ein Finanzmodell mit aussagekräftigen Planzahlen 
(true and fair view) für die nächsten 3 − 5 Jahre

. . .   eine Analyse der Werttreiber zur Steigerung 
des Unternehmenswertes

. . .   eine Beurteilung der optimalen Finanzierungsstruktur

. . .   Verhandlungsgrundlagen für potenzielle 
Finanzierungspartner

. . .   konkrete Handlungsempfehlungen zu Massnahmen 
je nach Hintergrund bzw. Vorhaben

verfügen über . . .

FACHKOMPETENZ

. . .  Bewertung nach anerkannten Methoden 

. . .  Analyse des Wertsteigerungspotenzials

. . .   Beurteilung der realistischen Verkaufschancen

. . .  Beurteilung der (Fremd-)Kapitalstruktur

. . .  Bewertungsgrundlagen bei Einstiegs- und Ausstiegsszenarien

BRANCHEN KNOW-HOW

. . .  Gewerbliche Industrie 

. . .  HighTech Industrie 

. . .  Logistik / Transport 

. . .  Banken/Versicherungen/Treuhand  

bieten . . .

. . .  ausgezeichnete Branchenkenntnisse und ein 
hervorragendes Netzwerk

. . .  unabhängige Beratung und individuelle Lösungen 
mit Fokus auf KMUs

. . .  betriebswirtschaftliches Know-How mit realistischer 
Einschätzung der ökonomischen Situation

. . .  ein Team von kompetenten Experten mit langjähriger 
Praxiserfahrung

. . .  ein strukturiertes und bewährtes Vorgehen

. . .  internationale Erfahrung − weltweite Vernetzung − 
lokale Verankerung

Wir

WirSie

. . .  IT/Telekommunikation

. . .  Gesundheit/eHealth

. . .  Handels- und Dienst-
leistungsunternehmen

Sie


